
A Jornada para o 
Sucesso no E-commerce

Descubra como transformamos uma ideia em um e-commerce de sucesso em 

apenas 60 dias. Esta é a história de planejamento estratégico, execução precisa e 

parceria que resultou em uma transformação digital completa.



INTRODUÇÃO

A Transformação Digital que Mudou Tudo

O Desafio

Em um mercado cada vez mais digital, empresas que não se adaptam ficam para trás. 

Nosso cliente enfrentava a necessidade urgente de estabelecer presença online robusta e 

competitiva.

A Solução

Desenvolvemos um projeto completo de e-commerce em 60 dias, abrangendo desde a

identidade visual até estratégias de precificação e lançamento no mercado digital.

O Resultado

Uma plataforma de vendas online totalmente funcional, com identidade visual consolidada, 

catálogo estruturado e estratégia de marketing digital implementada.



BRANDING

O Nascimento de uma Marca

1 Dias 1-2

Briefing detalhado e pesquisa de mercado para entender 

posicionamento e valores da marca

2 Dias 3-4

Desenvolvimento de conceitos visuais e apresentação de propostas ao 

cliente

3 Dias 5-6

Refinamento do conceito escolhido e ajustes baseados no feedback

4 Dia 7

Finalização e entrega do logotipo aprovado com manual de identidade

O logotipo é muito mais que uma imagem — é a primeira impressão da sua marca 

no mercado digital. Em 7 dias intensos, criamos uma identidade visual que captura a

essência do negócio e ressoa com o público-alvo.



Identidade Visual: O DNA da Sua Marca

Alinhamento Estratégico

Cada elemento visual foi pensado para refletir os valores da empresa e 
conectar emocionalmente com o público-alvo

Consistência Visual

Desenvolvemos um sistema de identidade coeso que funciona em todos 
os pontos de contato digital

Diferenciação Competitiva

A identidade visual posiciona a marca de forma única no mercado, 
destacando-se da concorrência

O Processo Colaborativo

Trabalhamos lado a lado com o proprietário da empresa para garantir que cada decisão visual representasse autenticamente a visão do 
negócio. Esta parceria foi fundamental para criar uma identidade que não apenas agrada esteticamente, mas que também comunica os 
valores corretos ao mercado.



CATÁLOGO

Estruturação do Catálogo: 
A Base do Sucesso
Um e-commerce de sucesso começa com um catálogo bem estruturado. 
Desenvolvemos planilhas detalhadas que se tornaram a espinha dorsal da operação, 
organizando todas as informações essenciais de cada produto.

01 Categorização Inteligente

Organizamos produtos em categorias lógicas que facilitam a navegação e a descoberta

02 Especificações Técnicas

Documentamos todas as características, dimensões e atributos de cada produto

03 Dados de Inventário

Estruturamos informações de estoque, SKUs e variações de produtos

04 Metadados SEO

Preparamos palavras-chave e descrições otimizadas para mecanismos de busca



Descrições que Vendem

Conteúdo Estratégico

Criamos descrições enriquecidas que vão além das especificações 

técnicas. Cada texto foi elaborado para engajar emocionalmente o 

cliente, destacar benefícios e responder objeções de compra.

✓ Linguagem persuasiva e orientada ao cliente

✓ Destaque de benefícios e diferenciais

✓ Storytelling que conecta produto e necessidade

✓ Call-to-actions claros e eficazes



Preparação Completa do Conteúdo

Imagens Profissionais

Seleção e otimização de fotos de alta 

qualidade para cada produto

Fichas Técnicas

Documentação completa de 

especificações e atributos de produtos

Conteúdo Multimídia

Preparação de vídeos demonstrativos 

e conteúdo visual adicional

Todo o conteúdo foi preparado seguindo as melhores práticas de e-commerce, garantindo que a loja virtual estivesse pronta para oferecer 

uma experiência de compra excepcional desde o primeiro dia.



A Importância do Conteúdo de Qualidade

87%
Consumidores

consideram o conteúdo do produto 

crucial na decisão de compra

3x
Mais Conversões

com descrições detalhadas e 

imagens de qualidade

45%
Redução

em devoluções quando o produto é 

bem descrito

"Investir em conteúdo de qualidade não é um custo, é um investimento direto na taxa de conversão e satisfação do cliente."



PRECIFICAÇÃO

Estratégia de Precificação Inteligente

Análise de Mercado

Realizamos pesquisa detalhada dos 

concorrentes, analisando preços 

praticados em diferentes marketplaces 

e canais de venda. Esta inteligência 

competitiva foi fundamental para 

posicionar corretamente cada 

produto.

✓ Mapeamento de concorrentes 

diretos

✓ Análise de faixas de preço por 

categoria

✓ Identificação de oportunidades de 

mercado

Estrutura de Custos

Calculamos margem de lucro 

considerando todos os custos 

envolvidos: produto, logística, taxas de 

marketplace, impostos e operação. 

Garantimos rentabilidade sustentável a 

longo prazo.

✓ Custos de aquisição e 

armazenagem

✓ Taxas de plataforma e pagamento

✓ Margem de lucro desejada



O Poder do Preço Psicológico

Preços Terminados em 9

R$ 99,90 é percebido como significativamente menor que R$ 

100,00, impactando a decisão de compra

Ancoragem de Valor

Apresentar o preço original seguido do preço promocional 

aumenta a percepção de economia

Preço Premium

Para produtos diferenciados, preços redondos comunicam 

qualidade e exclusividade

Pacotes e Combos

Ofertas que geram percepção de economia e aumentam o 

ticket médio

Aplicamos princípios de psicologia do consumidor para otimizar cada ponto de preço, maximizando tanto as conversões quanto a margem de 

lucro.



Competitividade nos Marketplaces

Visibilidade
Preços competitivos melhoram 
posicionamento nos resultados de busca

Buy Box
Estratégia focada em conquistar a caixa de compra
principal

Crescimento
Precificação dinâmica para escalar vendas
sustentavelmente

Nos marketplaces, o preço é um dos principais fatores de ranqueamento. Desenvolvemos uma estratégia que equilibra competitividade com 
rentabilidade, considerando as particularidades de cada plataforma e categoria de produto.



PARCERIA

Gestão e Colaboração Estratégica

Reuniões Periódicas

Encontros semanais para alinhamento e 

acompanhamento de progresso

Definição de Metas

Estabelecimento conjunto de objetivos e 

KPIs a serem alcançados

Análise de Resultados

Avaliação de métricas e ajustes de 

estratégia quando necessário

Transferência de Conhecimento

Capacitação contínua do gestor para 

autonomia futura



A Expertise que Faz a Diferença

Absorção de Conhecimento

Mais do que executar o projeto, nosso objetivo foi transferir expertise 
ao proprietário. Cada decisão foi tomada de forma educativa, 
explicando o racional por trás das escolhas estratégicas.

O gestor participou ativamente de todas as etapas, aprendendo sobre:

✓ Gestão de e-commerce e marketplaces
✓ Estratégias de precificação e posicionamento
✓ Marketing digital e otimização de conversões
✓ Análise de métricas e tomada de decisão baseada em dados

Parceria de Sucesso

O sucesso do projeto foi resultado direto desta parceria próxima. Ao 
combinar nossa experiência técnica com o conhecimento profundo do 
proprietário sobre seu negócio e clientes, criamos soluções 
verdadeiramente customizadas e eficazes.



LANÇAMENTO

Preparação e Lançamento Estratégico

Checklist Pré-Lançamento

Validação completa de catálogo, preços, integrações e processos operacionais

Campanha Google Ads

Estratégia de anúncios segmentada para gerar tráfego qualificado desde o 

dia 1

Monitoramento Intensivo

Acompanhamento em tempo real de métricas e ajustes rápidos 

quando necessário

O lançamento foi planejado nos mínimos detalhes. Investimos em Google Ads com 

campanhas segmentadas para palavras-chave estratégicas, garantindo visibilidade 

imediata e primeiras vendas já na primeira semana.



60 Dias de Transformação

100%

Do Zero ao Digital
E-commerce completo e

operacional em apenas 60 dias

7

Dias para Identidade
Criação completa de logotipo

e identidade visual

1

Parceria Sólida
Gestão colaborativa com 

transferência de conhecimento

A Importância do Planejamento

Este case demonstra que planejamento estratégico e execução disciplinada são os pilares do sucesso no e-commerce. Da identidade visual à 
estratégia de lançamento, cada etapa foi cuidadosamente planejada e executada.

Mais importante ainda foi a parceria genuína estabelecida. Ao trabalhar lado a lado com o proprietário, não apenas entregamos um e-
commerce, mas capacitamos o gestor para continuar crescendo de forma independente.

"O sucesso no e-commerce não acontece por acaso. É resultado de estratégia, execução e parceria comprometida com resultados."


	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15

